
 

Negotiation 
to Win-Win 

หลกัการและเหตผุล : 
      ในการทํางานในองคก์ร ไม่ว่าจะทําหน้าทีอ่ะไรกต็าม ทกัษะหน่ึงซึง่มคีวามสําคญัอย่างยิง่ กค็อื “ทกัษะ
การเจรจาต่อรอง” เหตุผลกเ็พราะว่า “ทุกคนมเีป้าหมาย” “ทุกองคก์รมข้ีอจํากดั” และ “ทุกฝ่ายตอ้งการ
ไดเ้ปรยีบ” ซึง่บอ่ยครัง้ หรอืดว้ยจํานนต่อสถานการณ์โดยปรยิาย ทีเ่ราต้องยอมเสยีเปรยีบ ยอมให้ และพ่ายแพ้ 
เพยีงเพราะ “ไม่รู”้ “ไม่ชํานาญ” และ “ไม่มยุีทธวธิ”ี ในการเจรจาต่อรอง จงึทําให้ต้อง “ตกเป็นเหยือ่” หรอื “เบีย้
ล่าง” ในทุกคราวทีม่กีารเจรจาต่อรอง แต่ถ้าหากเราได ้“เรยีนรู้” และ “ฝึกฝน” กย่็อมเชือ่มัน่ไดว้่า “เทคนิคการ
เจรจาต่อรอง” ถอืเป็น “เคร ือ่งมอื” ทีท่ําใหผ้ลลพัธ์ของการเจรจาต่อรองครัง้ใหม่ ท่านไม่ “ตกเป็นรอง” อกีต่อไป 
 

วตัถปุระสงค์ 
    • เพือ่ให้ผู้เข้ารบัการฝึกอบรมมยุีทธวธิใีนการเจรจาต่อรองทีแ่ยบยลใช้ไดผ้ลในการเจรจาต่อรอง
ภาคปฏบิตั ิ
    • เพือ่ให้ผู้เข้ารบัการฝึกอบรมลงมอืฝึกปฏบิตัจิรงิจนเกิดทกัษะตดิตวัในการเจรจาต่อรอง จนสามารถ
นําไปใช้ไดจ้รงิ 
 

หวัขอ้อบรมสัมมนา 
1. ความเหมอืนท่ีแตกต่างของ…  
-  Bargain คอือะไร 
- Negotiation คอือะไร 
2. เคลด็ลบัแห่ง “ชยัชนะ” ในการเจรจาต่อรอง 
- Type of Power 
- Source of Power 
- Power Grid  
3. 20 ยุทธวิธีการเจรจาต่อรองสู่ชยัชนะ 

1. ยุทธวธิเีล่นลูกตํ่า  
 2. ยุทธวธิเีล่นลูกสูง   
 3. ยุทธวธิ ีLimited    
 4. ยุทธวธิ ีUrgent   
 5 .ยุทธวธิรีอคอย   
 6. ยุทธวธิแีย่กบัแย่กว่า    

7. ยุทธวธิเีปลีย่นเกยีร์   
 8. ยุทธวธิเีปลีย่นตวั   
  

9. ยุทธวธิแียกชิ้นส่วน   
 10. ยุทธวธิรีวมเหล่า  

11. ยุทธวธิ ี15 คํา่ เดอืน 3  

ขอเชญิเข้าร่วมฝึกอบรมสัมมนาเชงิปฏิบัติการ หลักสูตร 



12. ยุทธวธิ ี15 คํา่ เดอืน 11 
13. ยุทธวธิสีบัขาหลอก  
14. ยุทธวธิพีระเอก/ผู้รา้ย 
15. ยุทธวธิอีนัธพาล 
16. ยุทธวธิใีห้และขอกลับ 

17. ยุทธวธิปีลาตอด 
18. ยุทธวธิ ีISO 
19. ยุทธวธิเีผยความลบั 
20. ยุทธวธิมีุ่งอนาคต 

4. กฎการเจรจาต่อรองท่ีได้ผล 
5. ขอ้ควรจาํในการเจรจาต่อรองท่ีห้ามฝ่าฝืน 5 ประการ 
6. คาํพูดติดปากสาํหรบันักเจรจาต่อรองมืออาชีพ 
7. จิตวิทยา : อา่นภาษากายและการจบัพิรุธของคู่เจรจา 
8. สรุปและตอบคาํถาม 

 

วิทยากร อาจารยพ์รเทพ ฉันทนาวี 
ประสบการณ์ทํางาน  

 ผู้อํานวยการหลกัสูตรพฒันานักขาย บรษิัท มหวฒัน์ เอน็เตอรไ์พรส์ จํากดั  
 ผู้อํานวยการฝายพฒันาทรพัยากรบคุคล กลุ่มบรษิัท ทซีซี ีแคปปิตอล กรุป๊  
 ผู้อํานวยการฝายพฒันาทรพัยากรบคุคล บรษิัท อาคเนย์ประกนัชวีติและประกนัภัย  
 ผู้จดัการฝายฝกอบรมการตลาดและการขาย เครอืโอสถสภา  
 

รูปแบบการฝึกอบรม 

 Workshop กิจกรรมระดมความคิดและเขา้ใจวิธีการเจรจาท่ีถกูต้อง 

 Role play กิจกรรมบทบาทสมมติ เพ่ือฝึกทักษะการเจรจาต่อรองตามสถานการณ์ต่างๆ 

 Case study กรณีศึกษาการวิเคราะห์สถานการณ์การขาย-การเจรจาต่อรงจากลูกค้า 
 
 
 

กาํหนดการ : วนัศกุรท่ี์ 6 ตลุาคม 2560      สถานท่ี :  โรงแรมอะไรซ์ สุขุมวิท 26 
 

ค่าอบรม ราคาก่อน VAT VAT 7% 
ภาษีหกั  

ณ ท่ีจ่าย  3% 
ราคาสุทธิ 

    ราคาท่านละ 3,900 273 (117) 4,056 
Early Bird (5 วนั) 
จ่ายก่อนลดพิเศษ 

3,500 245 (105) 3,640 

 

หมายเหต ุ    - คา่ลงทะเบยีนเข้ารว่มสมัมนาสามารถนําไปลดหย่อนภาษีเงนิไดนิ้ตบิคุคลได ้200% 
                  - ราคารวมเอกสารประกอบการสมัมนา, อาหารกลางวนั, น้ําชา-กาแฟ 

บรษิัท เคเอน็ซี เทรนน่ิง เซ็นเตอร ์จํากดั 
34/289  หมู่บา้นไทยสมบรูณ์  2 หมู่ที ่2 ต.คลองสาม อ.คลองหลวง จ.ปทุมธานี  12120  
โทร. 02-191-2509, 062-315-5283, 081-847-6341 โทรสาร 02-903-0080 ต่อ 5283 
e-mail : knctrainingcenter@hotmail.com, www.knctrainingcenter.com 
 



 
หลกัสูตร       Nigotiation to WIN WIN 
กาํหนดการ  : วนัศกุร์ท่ี 6 ตลุาคม 2560      สถานท่ี :  โรงแรมอะไรซ์ สุขุมวิท ซ.26 
 

ค่าอบรม ราคาก่อน VAT VAT 7% 
ภาษีหกั  

ณ ท่ีจ่าย  3% 
ราคาสุทธิ 

    ราคาท่านละ 3,900 273 (117) 4,056 
Early Bird (5 วนั) 
จ่ายก่อนลดพิเศษ 

3,500 245 (105) 3,640 
 

รายชื่อผู้เข้าร่วมสัมมนา     

1. ...................................................................................... ตําแหน่ง..............................................มอืถือ..................................................  
2. ...................................................................................... ตําแหน่ง..............................................มอืถือ.................................................. 
3. ...................................................................................... ตําแหน่ง..............................................มอืถือ.................................................. 
4. ...................................................................................... ตําแหน่ง..............................................มอืถือ.................................................. 
5. ...................................................................................... ตําแหน่ง..............................................มอืถือ.................................................. 
 ทีอ่ย ูเ่พือ่ออกใบเสรจ็ :  (กรณุากรอกรายละเอียดใหช้ัดเจนเพื่อความถกูต้องในการออกใบเสรจ็)   

 

(บจก./บมจ./หจก./ส่วนบุคคล) ชือ่...................................................เลขประจําตัวผู้เสียภาษี...................................................... 
 สํานักงานใหญ่   สาขา.................เลขที่..................หมู่................อาคาร/หมู่บ้าน....................................ชั้น.................... 
ตรอก/ซอย.............................ถนน.................................แขวง/ตําบล.............................อําเภอ/เขต............................................ 

จังหวัด.......................................รหัสไปรษณีย์.........................โทรศัพท.์................................โทรสาร.......................................... 
ผู้ประสานงาน..............................................มอืถอื....................................E-mail : ..................................................................... 
 

 ประเภทธรุกจิ........................................................................................................................................................................... 

 ตอ้งการหกัภาษี  ณ  ทีจ่ ่ายหรอืไม ่  ต้องการ  ไม่ต้องการ 
 กรณีหักภาษี ณ ท่ีจ่าย 3%    ในนาม  บริษัท เคเอ็นซี เทรนนิ่ง เซน็เตอร์  จํากัด  เลขท่ี 34/289 หมู่บ้านไทยสมบรูณ์ 2   
                  หมู่ท่ี 2  ต.คลองสาม อ.คลองหลวง จ.ปทุมธานี 12120 เลขประจําตัวผู้เสียภาษี  :  0135556000220 
โอนเงนิเข้าบญัช ี:  บริษัท เคเอน็ซี เทรนนิ่ง เซ็นเตอร์  จํากัด   ประเภทบญัชี ออมทรพัย์ 
          ธนาคารไทยพาณิชย์  สาขาเซียร์รังสติ    เลขท่ีบญัชี   364-236239-5 
                            ธนาคารกสกิรไทย สาขาฟิวเจอร์ พาร์ค รังสติ 2  เลขท่ีบญัชี  022-3-65013-9 
                         กรุณาแฟกซ์ใบลงทะเบียนหรือหลกัฐานการโอนเงนิมาที่ fax. 02-903-0080 ต่อ 5283 

ใบลงทะเบียนเขา้ร่วมอบรมสมัมนา 

บริษัท เคเอน็ซี เทรนน่ิง เซ็นเตอร์ จาํกดั 
34/289 หมู่บ้านไทยสมบรูณ์ 2 หมู่ที ่2 ต.คลองสาม อ.คลองหลวง จ.ปทุมธานี 12120  
โทร. 02-191-2509, 062-315-5283, 081-847-6341 โทรสาร 02-903-0080 ตอ่ 5283 

e-mail : knctrainingcenter@hotmail.com, www.knctrainingcenter.com 

……/………/……… 


